
Secteurs d’exploitation 

Fournir à nos clients des services de communications intégrés fiables, uni-
formes et de grande qualité, de manière efficiente et rentable. 

Notre plan est basé sur trois priorités : 
• Améliorér l’expérience-client en facilitant l’accès à nos services et en fidéli-

sant nos clients  
• Bâtir un réseau à large bande qui offre une puissante bande passante, pou-

vant fournir tous les services à venir, fiable et sécuritaire, selon les attentes des 
clients de Bell 

• Créer les services de nouvelle génération que les clients désirent 

 

Les stratégies des marchés-clés d’affaires  
Résidentiel - Remporter la bataille de la maison large bande en offrant une nou-
velle génération de services  
Grandes enterprises - Générer une  croissance nouvelle de nos services, basées 
sur la connectivité de la technologie IP et des solutions de technologies de l’infor-
mation et de communications  
PME - Devenir le fournisseur de services CI virtuel pour les PME  

Notre stratégie 

T2 Fiche de l’investisseur 

En tant que la plus grande société de communications du Canada, nous 
fournissons un ensemble de services de communications des plus complets et des 
plus novateurs, incluant les services téléphoniques local, interurbain et sans fil, 
l'accès Internet haute vitesse et sans fil, les services IP large bande, les services 
des technologies de l’information et des communications, ainsi que les services de 
télévision directe par satellite et par VDSL à nos clients résidentiels et d'affaires. 
 
Nos activités d’exploitation se concentrent autour de quatres secteurs principaux : 

Services sur fil de Bell (100%) 
Dessert les clients de résidence de 
Bell, les petites et moyennes 
entreprises  et les grandes entreprises 
clientes principalement dans les zones 
urbaines de l’Ontario et du Québec. 
Les services vidéo sont offerts d’un 
bout à l’autre du pays. Comprend 
également nos activités de gros, qui 
fournissent des services à des 
revendeurs et à d’autres entreprises de 
télécommunications. 
 
Services sans fil de Bell (100%) 
Offre des services et des produits sans 
fil aux clients de résidence de Bell, 
ainsi qu’aux petites et moyennes 
entreprises et aux grandes entreprises 
clientes. 
 

Bell Aliant (42.8%)  
Offre des services de 
télécommunications aux clients 
résidentiels et d’affaires dans la région 
des provinces de l’Atlantique et dans 
les zones rurales en Ontario et au 
Québec. 
 
Télésat (100%)  
Fournit des services de 
télécommunications par satellite et de 
gestion de systèmes, en plus d’être un 
consultant qui offre des services 
d’établissement, d’exploitation et de 
mise a niveau de systèmes par satellite 
dans le monde entier. Nous avons 
annoncé durant le quatrième trimestre 
2006 la vente de Télésat qui devra se 
conclure au troisième trimestre 2007. 

Sommaire des produits d’exploitation de BCE au T2 2007 

Les produits d’exploitation de Bell au T2 2007 (1) 

• La plus importante compagnie de téléphonie  
• Le plus large éventail de plates-formes en 

Amérique du nord : 
⇒ Services sur fil, voix et données 
⇒ Internet haute vitesse à travers Sympatico 
⇒ Services sans fil à travers Bell Mobilité 
⇒ Services vidéo à travers Bell ExpressVu 

• L’une des marques les plus reconnues au 
Canada, à laquelle on fait confiance  

• Activités d’exploitation à travers tout le Canada 

 
• Un solide bilan avec un endettement net sur 

capitalisation boursière de 42,7 % 

• Des flux de trésorerie disponibles générés et soutenus 

• L’un des titres ayant un ratio de dividende les plus 
élevés au Canada – avec un ratio de 3,7 % 

• Chef de file des services de voix, de données, d’accès à 
Internet haute vitesse, de données de télévision directe 
par satellite, et au deuxième rang pour les services sans 
fil 

• L’un des titres les plus détenus à travers le Canada, 
inscrit aux bourses de Toronto et de New York 

• Reconnue comme l’une des meilleures compagnies 
canadiennes en régie d’entreprise 

Faits saillants 
2007 

Bell Aliant 

Services sur fil de Bell 

Services sans fil de Bell 

Télésat 

Services locaux et d’accès 

Services interurbains 

Services sans fil (2) 
Services de données 

Services vidéo 

Ventes d’équipe-
ments  et autres(3) 

   
   

  

 

 

  
  

28% 
24% 

9% 
25% 

5% 

9% 

(1) Excluant Bell Aliant et Télésat. 
(2) Produits d’exploitation tirés du réseau et de la vente d’équipements pour  
    les services sans fil. 
(3) Produits d’exploitation provenant de la vente d’équipements et autres pour  
    les services sur fil. 

59% 

22% 17% 
2% 

BCE a annoncé le 30 juin 2007 que l’entreprise avait conclu une entente définitive 
en vue de l’acquisition de BCE par un groupe d’investisseurs dirigée par Teachers’ 
Private Capital, la division d’investissement privé du Régime de retraite des en-
seignantes et enseignants de l’Ontario, Providence Equity Partners Inc. et Madi-
son Dearborn Partners, LLC. La transaction, entièrement en espèces, est evaluée 
à 51,7 milliards $ CA. Selon les modalités de la transaction, le groupe d’investis-
seurs fera l’acquisition de toutes les actions ordinaires de BCE à un prix d’offre de 
42,75 $ CA l’action et de toutes les actions privilégiées. La transaction proposée 
est assujettie à divers approbations et conditions de clôture.  

Acquisition de BCE 



Information boursière (29 juin, 2007)  
Symbole: BCE 
Inscriptions: TSX, NYSE 
Actions en circulation : 804,7 millions 
Capitalisation boursière : 32,5 milliards $ 

Dividendes des actions ordinaires 
• Dividendes ininterrompus depuis la création 

en 1880 
• Dividende :  1,46 $ par année ou  0,365 $ 

par trimestre  
• Rendement :  3,7 % 

Calendrier des dividendes 
Date de clôture   

15 mars 2007  
15 juin 2007  
14 septembre 2007 
14 décembre 2007  

Date de paiement 

15 avril 2007  
15 juillet 2007  

15 octobre 2007 
15 janvier 2008  

Cotes de crédit (dette à long 
terme) 
S&P      BBB+ 
Moody’s     Baa2  
DBRS                A (faible) 
Fitch      BB- 

Mise en garde concernant les déclarations prospectives 
Certaines déclarations contenues dans la présente fiche de 
l’investisseur, y compris, mais sans s'y limiter, celles figurant 
à la rubrique « Perspectives financières », sont de nature 
prospective et, à ce titre, sont assujetties à d'importants 
risques, incertitudes et hypothèses. Les résultats ou 
événements dont il est question dans ces déclarations 
pourraient différer sensiblement des résultats ou événements 
réels. Pour une description des hypothèses sous-jacentes 
aux déclarations prospectives faites dans cette fiche de 
l’investisseur et risques susceptibles de causer des écarts 
importants entre les résultats ou événements et les attentes 
actuelles, veuillez consulter le Rapport de gestion annuel de 
2006 et les Rapports de gestion des premier et deuxième 
trimestres 2007 de BCE Inc., déposées par BCE Inc. auprès 
de la Securities and Exchange Commission des États-Unis, 
sur formules 40-F et 6-K respectivement, ainsi qu’auprès des 
commissions canadiennes de valeurs mobilières. Ces 
documents sont aussi disponibles sue le site web de BCE au 
www.bce.ca 
 
* Mesures financières non définies par les PCGR 
Le BAIIA (bénéfice avant intérêts, impôts et amortissement), 
flux de trésorerie disponibles et BPA avant gains nets (pertes 
nettes) sur placements, frais de restructuration et autres 
éléments et coûts engagés pour former Bell Aliant n'ont pas de 
signification normalisée prescrite par les principes comptables 
généralement reconnus (PCGR) du Canada. S.V.P. consulter 
le Rapport de gestion du deuxième trimestre 2007 de  
BCE Inc. pour plus de détails incluant un rapprochement des 
mesures financières non définies par les PCGR à des 
mesures comparable des PCGR. 

Relations avec les investisseurs 
1000, rue de La Gauchetière O., Bureau 3700  
Montréal (Québec)  H3B 4Y7 
Tél.: 1 800 339-6353 
Téléc: (514) 786-3970 

Agent de transfert 
Société de fiducie Computershare du Canada 
100 University avenue, 9th Floor 
Toronto, Ontario  M5J 2Y1 
Tél.: 1 800 561-0934 ou (514) 982-7555 

Où obtenir de l’information additionnelle ? 

Analystes couvrant BCE 

Calendrier de diffusion des 
résultats trimestriels 2007 
T1:  2 mai 2007 
T2:  1 août 2007 
T3:  7 novembre 2007 
T4:  6 février 2008 

Sommaire des informations financières de BCE 

Perspectives financières (5) 

Points saillants financiers et d’exploitation de Bell (3) 

BMO Capital Markets - Peter Rhamey 
Canaccord Capital - David Lambert 
Citigroup - Patrick Grenham 
Credit Suisse  - Randal Rudniski 
Davenport & Co - F. Drake Johnstone 
Desjardins Securities - Joseph MacKay 
Genuity Capital Markets - Dvai Ghose 
Goldman Sachs - Jason Armstrong 
GMP Securities - Peter MacDonald 
Haywood Securities - Rob Goff 
 

MacDougall, MacDougall & MacTier - Troy 
Crandall 
Merrill Lynch - Glen Campbell 
Morgan Stanley - Simon Flannery 
National Bank Financial - Greg MacDonald 
RBC Capital Markets - Jonathan Allen 
Scotia Capital - John Henderson 
TD Newcrest - Vince Valentini 
Thomas Weisel Partners - James Breen 
UBS - Jeffrey Fan  

en millions $, sauf les montants liés 
aux actions T2 06 Cumul 

annuel 06 variation 

Produits d’exploitation 4 374 $ 8 717 $ 1,2 % 

BAIIA * 1 733 $ 3 431 $ 2,5 % 

Bénéfice d’exploitation 894 $ 1 748 $ 3,8 % 

Bénéfice par action * (1) 0,54 $ 1,03 $ 4,9 % 

Flux de trésorerie dispon-
ibles * (2) 66 $  43 $ 34 $ 

Cumul 
annuel 07 

8 823 $ 

3 517 $ 

1 815 $ 

1,08 $ 

77 $ 

T2 07 

4 438 $ 

1777 $ 

898 $ 

0,56 $ 

236 $ 

variation 

1,5 % 

2,5 % 

0,4 % 

3,7 % 

170 $ 

 T2 06 
Cumul 
annuel 

06 

% de 
variation 

Points saillants financiers (en millions $, sauf l’intensité du capital)  

Produits d’exploitation 3 599 7 163 0,9 % 

BAIIA * 1 354 2 680 3,6 % 

Bénéfice d’exploitation  688 1 342 3,7 % 

Intensité du capital  17,4 % 14,7 % (0,2 pts) 

Abonnés des services sans fil(4)  5 614 4,8 % 

Activations nettes (4) 97 173 (56,1 %) 

Abonnés des services vidéo  1 758 3,4 % 

Activations nettes 19 31 N.M. 

Abonnés du service d’accès 
Internet haute vitesse  1 785 9,7 % 

Activations nettes 25 62 16,1 % 

Points saillants d’exploitation (en milliers)  

T2 07 

3 648 

1 398 

681 

14,7% 

 

63 

 

(7) 

 

29 

Cumul 
annuel 07 

7 227 

2 777 

1 392 

14,9 % 

5 884 

76 

1 817 

(3) 

1 959 

72 

% de 
variation 

1,4 % 

3,2 % 

(1,0 %) 

2,7 pts 

 

(35,1 %) 

 

N.M. 

 

16,0 % 

 2007E 

Croissance des revenus de 3 % à 5 % 

Croissance du BAIIA de 4 % à 6 % 

Intensité du capital  de 16 % à 17 % 

Croissance du BPA de 4 % à 7 % 

Flux de trésorerie disponibles de 700 à 900 millions $ 

(1) BPA avant frais de restructuration et autres éléments, gains nets sur placements et coûts engagés pour former Bell Aliant 
(2) Flux de trésorerie disponibles après les dividendes 
(3) Exclusif de Bell Aliant et Télésat 
(4) Les abonnés et activations nettes des services sans fil incluent 100% des abonnés de Virgin Mobile 
(5) L’orientation pour les produits d’exploitation, le BAIIA et l’intensité du capital pour Bell exclut Bell Aliant et Télésat 


